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Wolters Kluwer:
when you have to be right  

� Wolters Kluwer è uno dei principali fornitori a livello mondiale di prodotti e 
servizi per i Professionisti.

� Con un database di oltre 750mila nominativi , Wolters Kluwer offre 
un’opportunità unica di comunicare con un target estremamente profilato e di 
alto valore.

� I Professionisti rappresentano decisori ed influenzatori d’acquisto nodali:

1. sono imprenditori loro stessi e guidano uffici piccoli e grandi

2. consigliano aziende ed imprenditori

3. Sono privati cittadini con un potere di spesa alto

� Siti Web, Newsletter, Eventi, Riviste, Quotidiani e Libri sono solo alcuni dei 
mezzi a disposizione per incontrare l’attenzione del Professionista nell’arco 
della sua giornata lavorativa, seguendolo nella sua “dieta mediatica” di tutta 
la giornata.

� La presenza alle Fiere, la Scuola di Formazione e i Seminari sono ulteriori 
occasioni di incontro con il professionista.
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Attivare un canale di comunicazione diretto ed efficace 
con un target selezionato di Professionisti: il Wolters
Kluwer Professional Network

� Oltre 750mila nominativi profilati, con consenso double-opt in Privacy
— Circuito giuridico, fiscale, giuslavoristico

— Circuito Professioni tecniche

� Avvocati, Notai, Commercialisti, Ingegneri, Architetti, Geometri, Periti…

� Ogni nominativo profilato per professione, città, sesso, ecc..

� Composto esclusivamente da professionisti e manager e focus di età tra    
25-55 anni 

� Con elevata scolarizzazione 

� Con elevata capacità di spesa e propensione all’acquisto
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I mezzi di Wolters Kluwer per raggiungere i 
Professionisti.

� 750mila nominativi profilati

� 85 riviste cartacee, tablet e quotidiani

� 21 siti web (certificati Audiweb)

� 350 e-book

� 12 diverse newsletter

� 19 eventi all’anno

� 10 pagine facebook
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Digital Department

Il nostro network è suddiviso in due aree 
tematiche

Network delle 
professioni tecniche

Network giuridico, 
fiscale e  giuslavoristico



Abbiamo un database qualificato di nominativi, frutto di 
un lavoro di anni di acquisizione selezionata dei profili

� Il nostro database è stato costruito partendo dai dati dei nostri clienti, 
verificati e certificati, in piena rispondenza con le regole di Privacy

� Per accedere ai servizi premium di WK è necessario registrarsi: i profili 
degli utenti sono quindi certificati dai servizi che utilizzano

� Il database  è anche alimentato dai nostri prospect, che si registrano per 
provare i nostri servizi: anche in questo caso, la volontà esplicita ad 
utilizzare servizi e prodotti di esclusivo interesse e pertinenza dei 
professionisti è garanzia della qualità dei profili

� Il database è organizzato con profili per famiglia professionale e area 
geografica (provincia)

� Il database è continuamente manutenuto e pulito per eliminare indirizzi 
email vecchi/che non rispondono 
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Network Giuridico, Fiscale e Giuslavoristico

Composizione del network

6

•network di 8 portali web dedicati ai professionisti

•Più di 4.000.000 visite/mese

•9.000.000 pagine viste/mese

•Oltre 2.000.000 utenti unici,

•oltre 450mila nominativi profilati, verificati e contattabili

•Più di 3.000.000 newsletter inviate ogni mese.

•Circa 40mila fan su Facebook
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Network delle professioni tecniche

Composizione del Network

8

• network di 11 portali web dedicati ai professionisti tecnici

• oltre 1.000.000 visite/mese

• Oltre 2.000.000 di pagine viste/mese

• Più di 700.000 utenti unici/mese

• Oltre 325.000 nominativi profilati, verificati e contattabili

• Quasi 3 milioni di newsletter inviate ogni mese

• Più di 140mila fan su Facebook



Proposte commerciali costruite in funzione del target o 
del settore merceologico di appartenenza

� Invio email alla base registrati di Wolters Kluwer: le DEM – Direct
Email Marketing

� Campagne promozionali di banner sui siti del Gruppo

� La realizzazione di speciali editoriali online, che affiancano il 
brand dell’investitore a contenuti di pregio ed attualità
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CAMPAGNE DEM

CAMPAGNE
BANNER DISPLAY

(non vendibili 
separatamente)

SPECIALI 
EDITORIALI ONLINE

(non vendibili 
separatamente)

PROGETTI SPECIALI
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Bottone 300x50

Display: Spazi disponibili

È possibile pianificare anche su base geografica



Come misuriamo le redemption, cosa possiamo 
dare al cliente

Banner e display:

il cliente misura il numero di click e di visite che la campagna ha 
generato attraverso il loro proprio strumento di analytics (es. 
google analytics). È indipendente da noi

DEM:

a fine campagna, forniamo al cliente un report che indica quante
email sono state spedite, quante sono state aperte e quanti click 
sono stati fatti. La reportistica relativa a cosa succede poi sul sito 
del cliente è a carico suo ed indipendente da noi (vedi sopra come 
per banner e display)

Landing Page fornita da noi:

A fine campagna forniamo al cliente un report con il numero di 
pagine e visitatori alla landing page. Se previsto, forniamo anche il 
file excel con tutti i visitatori che hanno lasciato i loro dati
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Per  informazioni

alessia@db-consult.it

claudia@db-consult.it

Tel. + 0332 282160
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